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КРУГ эстрадных продюсеров и менеджеров, работающих  на высшем уровне,

со звездами, с большими  гала-программами, ые столь уже велик.  Каждое имя  на

счету:  Владимир  Киселев и  Стае  Намин,  Алла  Пугачева и  Юрий Айзеншпис,

Сергей Лисовский  и   Евгений   Болдин,   Игорь  Матвиенко  и   Борис  Зосимов...

Тем интересней,  когда  в  этой  компании  вдруг  возникает  новое,  молодое  лицо.

И уж вдвойне любопытней, когда новоиспеченный «страдный продюсер

оказывается  не  экс-музыкантом,  не  бывшим  эстрадным  адмиіійТтраТор'Щ~аГ'нынс

действующим  бизнесменом.  Имя  27-летнего  рижанина   Иго£я_ Попова       директора

производственно-коммерческого  предприятия  «Эркер»,  сейчас у Іхёхна устах      в

эстрадном   мире.  Действия  его   сенсационны  и   загадочны.   В  ноябре  91-го   Попов

продюсирует и  спонсирует благотворительную  презентацию  телеканала «Фортуна»,

собирая на сцене «Октябрьского» суперзвездную компанию — Пугачеву,

Леонтьева, Преснякова, Ротару, Розенбаума, Пьсху, Вайкуле, Хазанова,

Шнфрина, Буйнова, Лиепу и других. Концерт удался: прямая трехчасовая

трансляция  по  Российскому ТВ, ажиотаж при  том, что билеты стоили  в кассе по

30 рублей. Это шоу было отмечено читателями «Смены» среди лучших

концертных программ 91-го года. А сам Игорь Попов был включен в

емсновском хит-параде «Звезды-91» в десятку лучших продюсеров

При   олижаіішем   знакомстве   с   этим   доброжелательным   молодым   чело*

выяснилось, что «Фортуна» — не дебют в его эстраде. Он уже года дв'а

является   спонсором   Софии   Ротару,   помогает  Театру  Хазанова   и   коллективу

Буйнова, он в прекрасных отношениях с Аллой Пугачевой и Владимиром

Пресняковым, а не так давно взялся  помогать и  молодой питерской  певице  Тане

Булановой из группы «Летний сад».

В январе 92-го Попов устроил круиз вокруг Европы на теплоходе «Тарас

Шевченко»,  куда  пригласил  не только сотрудников  своей  фирмы  «Эркер», но  и

Александра Розенбаума, Эдиту Пьеху, Александра Буйнова, Андрея Билля,

композиторов Игоря Крутого, Лору Квинт, Таню Буланову и «Летний сад»,

конферансье Григория Баскина, многих известных бизнесменов, менеджеров,

продюсеров,  администраторов.  Здесь   мы   наконец-то  нашли  время   поговорить  с

Игорем — спокойно, без суеты, без телефонных трелей, без людей из мира

бизнеса и эстрады, которым Попов нужен позарез и утром, и днем, и ночью.

— В большом бизнесе сейчас — эпо-

ха   бирж.   «Эрнер»,       наверное,   тоже   и*

прошел мимо?..

— За любым серьезным делом стоит

громадный труд, почасовой, поминут-

ный. Но, с другой стороны, если гово-

рить честно, я считаю, что в стране,

где нет рынка, биржи, — это преступи
ление. Биржевики так накручивают

пены, настолько ускоряют инфляцию,

что это в конечном счете оборачивает-

ся против людей, прогни экономики.

Если бы у нас не было бирж, инфля-

ция бы не достигла такого уровня! Не

стоила бы та же «Лада» тысяч посемь-

десят на рынке, если бы не читала вся

страна объявления, что на бирже она

стоит миллион! Не стоил бы сегодня

так дорого  и  бензин!..

Я и сам, правда, пользуюсь этими

уловками иногда, когда мне нужно «а

какой-то товар поднять цену. Тогда

стоит   просто   н мета вить   на   биржу   то-

само  собой.   У  Аллы    Борисовны,   ска-

жем,   очень   многому   можно   поучиться.

— Чему, например?

—   Отношению к людям, умению се-

бя держать. Она великолепно умеет

себя подать, умеет глубоко анализиро-

вать жизнь. Ее ранние песни дейст-

вительно стали для многих — «как

будто  песнями  про  меня».

—   Ну   а  София   Михайловна?

—    Она прекрасный человек, очень

искренний,  теплый.

—   Но ведь известно, что она жесткая,
властная  в своем  ноллеитиве...

—   Я тоже очень жесткий в своем

коллсктнис, веду полувоенную полити-

ку. Каждый лидер строит свою поли-

тику так, как ему удобно, чтобы его

ничего не раздражало. Команда, кото-

рая с ним работает, должна трудить-

ся на него — только при этом он смо-

жет  работать  на   команду.  Жесткий   —

i t
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от того, где концерт происходит — в

Москве, в Перми или в Париже, —

удается редко.

—    На презентации телеканала «Фор
туна» вы выступили еще и как гене-

ральный спонсор, выделив астрономиче-
ские суммы. Новые программы «Форту-
ны»   вы   тоже   намерены   финансировать?

—  Да, хотя идея телеканала — не

моя, она вошла в мою жизнь спонтан-

но, за дружеским ужином. Мои питер-

ские знакомые рассказали, что предпо-

лагаемый спонсор их обманул. Я ска-

зал: хорошо, я помогу, но при одном

условии — буду не просто давать де-

ньги, а попытаюсь в этом как-то по-

участвовать. Нам здорово помог «Ок-

тябрьский» зал f- дирекция              там

действительно работает суперпрофес-

сионально. Я очень многому научился

у директора зала Эммы Васильевны

Лавринович: как говорить, как обща-

ться, как выходцы, из тупиковых си-

туаций.   Когда   все   состоялось,   то     мы

і, ■

—    Игорь, начну с вопроса, который
■нтает в воздухе: зачем вам все это?

Зачем солидный бизнесмен становится

меценатом? Зачем вам, обремененному
своими делами, «въезжать» в мир эст-

рады? Знаете, что говорят ваши недру-

ги? Одни судачат о гипертрофированном
тщеславии Попова («Норовит дружить с

суперзвездами, хочет увековечить слое

имя, любит, когда его сравнивают с

Саввой Морозовым»), другие утвержда-

ют, что через фирму Попова «отмывают-

ся» партийные миллионы, третьи счи-

тают, что Попов с помощью мафиозных
структур задумал        подмять под себя
всех звезд и начать контролировать оте-

чественный шоу-бизнес... А все же: за-

чем вам  все это?

—  Враги — они всегда враги, от

них никогда не дождаться одобрения.

Но и друзья — всегда друзья! Начну

с того, что никакого «отмывания» у

сЭркера» нет. Мы несколько лет упор-

но и успешно работаем, фактически

одним н тем же коллективом. Ядро

«Эркера» — выходцы из Ленинград-

ежой академии гражданской авиации,

многие из них были моими однокурс-

никами, с другими мы просто дружи-

ли. Нас, кстати, познакомил          тогда

студенческий клуб «Радар», который

мы делали болью и кровью, так как

в те времена это было сложно. Нам

это нравилось, мы дружили, ходили в

походы, искали самолеты — те, что во

время войны были сбиты в Ленинград-

ской области. Устраивали концерты

для ветеранов. Я занимался военной

патриотикой.

Мы в клубе постоянно общались с

интересными людьми. Правда, когда

близко общаешься, то выясняешь, что

не все они интересны. Но тем не ме-

нее, знакомясь с людьми,          которые

смогли что-то сделать в жизни, я мог

сравнивать, сопоставлять н искать ту

линию, которая станет моей. Я всегда

любил мир эстрады, давно следил за

творчеством звезд, В презентации те-

леканала «Фортуна» не случайно по-

явились «старые» звезды — те люди,

на чьих песнях мы роелн. Мы ведь

тогда ждали каждый «Новогодний

огонек», каждую программу к 8-му Мар-

та, к 7-му Ноября...

Зачем мне сейчас все это? Не скажу,

что «Эркер» самая богатая фирма, од-

нако средств вполне хватает, чтобы

, сделать безбедным существование ее

работников и доставлять им маленькие

радости в жизни. Но плюс к этому я

считаю, что зарабатывать вдвойне ин-

тересней,  когда,  помимо  бизнеса  в чис-

том виде, отдаешь что-то людям. И

концерт-презентацию «Фортуны» мне

действительно хотелось провести в Пи-

тере, в «Октябрьском», в том самом

зале, где мы пацанами стояли за биле-

тами на концерты Пугачевой, Леонть-

ева. •

—   Игорь, дайте маленький совет: как
заработать много денег?

—   Ой, это очень легко и очень слож-

но! В эстраде есть определенные вея-

ния. Вдруг все запели казачьи песни!

Многие на этой теме поднялись и с

ней же ушли. Точно так же и в биз-

несе. У нас то все продавали лес, по-

том все начали продавать нефть, за-

тем стали конвертировать рубли. Сей-

час модно купить-продать самолеты

— транспортные ИЛ-76. Я же считаю,

что разбогатеть можно тогда, когда

сумеешь пройти против этих течений.

То есть не быть в массе, когда вся

страна в едином порыве, а всегда

придумывать свой ход, тот шлягер,

который будет твоим, единственным.

Все продают видеокассеты, а ты про-

даешь что-то другое — с большей при-

былью, выгодней и легче, потому что

кассет много,  а  твоего товара  нет.

Вот мы нашли близкий контакт со

шведской фирмой «Вольво», купили у

них по довольно низкой цене большую

партию автомобилей последних моде-

лей. В декабре 90-го мы покупали мо-

дели 91-гоІ А сейчас в бывшем Союзе

каждый, кто имеет деньги, хочет еэ-

дить в красивом автомобиле, к тому

же машины «Вольво» надежны, адап-

тированы к нашим дорогам, запчасти

можно купить в любых скандинавских

странах (в отличие, скажем, от «Ка-

диллака» или «Мерседеса»), Я помню

тот момент, когда все хотели «Воль-

во». И тогда за счет бартерных сделок

мы получили много товаров, причем

нам часто за бесценок отдавали то,

что  я  считаю  золотом.

—   Какие сделки еще может* вспом-

нить?

—   Их много было! Каждый раз нуж-

но найти момент — что придумать, что

предложить. Это каждодневная рабо-

та. Сейчас уже мы с «Вольво» дого-

ворились о покупке двух тысяч машин,

то есть они нам  поверили.

—   А что взамен предлагаете?

■— Платимі Но находим способ пла-

тить так, чтобы нам  было дешево.

вар, к примеру, те же «Вольво», по

баснословной цене, будучи заранее

уверенным, что по этой цене его никто

не купит. Объявление прокрутится не-

сколько раз, к этой цене люди при-

выкнут, а потом, чуть-чуть сбавив вы-

думанную сумму, ты уже Легки при-

даешь товар. Вот раньше все знали,

что «Волга» стоит восемнадцать ты-

сяч, и никто не спрашивал: почему не

пятнадцать?! И если каждую педелю

тебе напоминают, что «Вольво» стоит

три миллиона, то все к этому привы-

кают и не спрашивают — почему не

два восемьсот? А когда кто-то пред-

лагает по два восемьсот, все с радостью

берут.

— Продюсерские заботы е эстраде —

для вас чистое хобби?

—   Возможность отдохнуть от биз-

неса. Отдых все равно должен быть,

нужно только, чтобы работа принци-

пиально отличалась от той, которой

ты  занимаешься  каждый  день.

—    Однако есть немало людей, кото-

рые неплохо живут, занимаясь только

эстрадным шоу-бизнесом...

—   Я люблю артистов, люблю Хаза-

нова, Ротару, Пугачеву, Розенбаума и

не хочу, чтобы мои отношения с ними

были «бизнесовымн». Хочу в меру сво-

их сил и возможностей им немного

помочь. Мне эстрадный бизнес неин-

тересен. У меня свои дела (тьфу, тьфу,

тьфу!) идут достаточно хорошо, что-

бы переключаться на что-то другое.

Пет надобности человеку, у которого

несколько сот миллионов, заниматься

еще и эстрадным бизнесом. Тем более,

эстрадный бизнес сегодня в трудной

ситуации, я слышу постоянно от сво-

их друзей-артистов: «Цены на гости-

ницы! Цены на аппаратуру! Цены на

авиабилеты!» Это тоже нужно все

знать  досконально.

—    Как удалось Попову подружиться
и с Ротару, и с Пугачевой — известно
ведь, что они не ладят»

— Я не привык ввязываться в чу-

жие личные отношения. Они — две

выдающиеся звезды, которые прошли

путь в двадцать лет бок о бок, прек-

расно знают друг друга, знают іі силь-

ные, и слабые стороны. Да, у них ка-

кие-то своп отношения, но это их лич-

ное дело. Я, кстати, никогда ни с кем

не хотел подружиться. У меня не было

цели: подружиться с Ротару, подру-

житься   с   Пугачевой!     Все   произошло

не жесткий, властный — не властный,

но это должно быть удобно, чтобы

момент творчества получался. Такова

;; и Ротару. А в жизни, поверьте, она —

потрясающий человек, добрый, отзыв-

чивый.

— После известных событий в «Юби-
лейном» пресса во весь голос заговори-

ла о слиянии эстрадного мира с миром

преступным, с миром рэкета. Как вы

оцениваете   эти   тенденции?

г— На    мой    взгляд,    новые     звезды

придумывают  себе   некий   ореол   —   ох-

рана,   пистолеты,   крутые   «Мерседесы».

Да,   наверное,   антураж   у   звезды   дол-

жен   быть,    но  прежде     нужно,    чтобы

Ірыла  звезда. Почему-то Алле или  Соне

'это   в   меньшей     степени   надо,    просто

они   умеют    держать   себя    так,  что   к

.ним   возникает     всеобщее    уважение,   а

не   повальная   зависть.     А   люди,   кото-

рые   чувствуют,    что   их   не  очень   ува-

іжают,   не   ценят,     начинают    окружать

{себя   героями   теневой   экономики.   Мне

|с  такими   звездами    не   очень    хочется

■меть  дело.

—   Хорошо,   а   слияние   эстрадного   ми-

ра    с    миром    большого    бизнеса    —    это

івление    положительное?    Как,    интерес-

но,   восприняли   дельцы   нашего   шоу-биз-
неса   появление   в   их   мире   такого   пре-

успевающего   бизнесмена,   как   Полов?

I —   По-разному...      Но      в    основном

благожелательно.  Я же им  ничего  пло-

хого  не делал!   Если   у  кого-то трудно-

сти   возникают,     всегда      стараюсь   по-

мочь

■ Круг артистов, которым вы благо-
іолите, на глазах ширится... Не наста-

ет ли такой момент, когда вдруг выле-

чится, что дела большинства наших

івеад    контролируются    бизнесменом    из

Упаси Бог!  У них у каждого свои

шректоры, свои продюсеры, фирмы,

>т. которых они работают. Это доволь-'
» жесткая система, в которую я не

углубляюсь. Общаюсь с ними в основ-

ном вечерами, в выходные, в приятной

постановке. Говорю же вам — мне

Ейнтересен этот бизнес! Может быть,

когда-нибудь он может стать мне ин-

тересен, когда он подтянется к запад-

нон модели, когда артисты начнут по-

лучать гонорары с пластинок, с кли-

пов, будут конкурентоспособными на за-

падном ринке. У нас же по-прежнему

звезды живут на гонорары с бешеной

концертной гонки. Когда это изменит-

ься, то, возможно, я попробую порабо-

тать с музыкантами, но непременно с

молодыми, чтобы почувствовать свой

вклад.

Талантливой   молодежи   мало!    Прос-

матриваешь   молодежные   программы   и

fee   видишь   чего-то   яркого.   Помню,   как

Розенбаум   явился   миру  в         83— 8-!-м,

все его кассеты переписывали, сразу

стало ясно, что есть личность, есть яр-

кий музыкант. Таня Буланова н «Лет-

ний сад» мне очень нравятся, я бы хо-

тел им искренне помочь, но пока —

только помочь, а не работать с ними.

Вот если бы кто-то, такой же, как мо-

лодой Розенбаум, сейчас появился, тог-

да  бы я еще подумал...

н»_,„І? оя?6ны£ илеи витают в воздухе.Не случайно Боровой со своей Россий-
"°и ™ ва Р н°-сь'Рьевой б"Р»«е й взялся

опенать двух «ялтинсних» лауреатов,

причем  не  требуя  сиюминутной  отдачи...

—  Это же прекрасно! Я за это могу

Ьорового еще больше уважать. У меня

в «Эркере» тоже шоу-балет «Тодес»

работает, получает гарантированные

ставки. Я стараюсь помочь ребятам во

всем — и, в творчестве, и в личной

жизни,

—   «Тодес», кстати, круто поднялся в

последние годы! Лет пять назад «Сме-
на» устраивала брейн-феетиваль, и мы

помним робкие первые опыты этого

шоу-оалетэ. Так что влияние Софии Ро-
тару, с которой «Тодес» работает пос-

тоянно, и вашей фирмы «Эркер» —

чувствуется!                                              ѵ
...Игорь, а чего, на ваш взгляд, не

Дк£ераТм?НаШЯМ   вучши"  »"Радным   про-

— Не хочу никого судить, во, мае

кажется, у нас наступили времена, как

говорится, для «заколачивания бабок».

Го тут слышишь, то там, что гастролер

поссорился со своим администратором,

директором, продюсером, потому что

они получают чуть ли не больше, чем

звезды. Многие продюсеры не любят

артистов, видят в ннх просто источник

своего благосостояния, экономят на

всем. Ведь иные эстрадные шоу выг-

лядят так бедно, потому что их устро-

ители подумали только о том, как бы

сэкономить, как бы побольше урвать.

Этому они научились, а вот позабо-

титься о том, чтобы все было на высо-

ком   уровне,   «по   фирме»,     независимо

подумали: почему бы не быть телека-

налу?! Тем более, нам помогла Бел-

ла Куркова с ее Российской редакцией

ТВ.

Как, интересно, относятся ваши

подчиненные из «Эркера» к «чудачест-

вам» своего директора? Или у вас нас-

только жесткая система, что действия
начальства не обсуждаются?

—   Обсуждаются, обсуждаются. Люди

же — все чего-то говорят! Но в «Эр-

кере» все хорошо зарабатывают — от

водителя до руководителя, Они не

ущемлены, понимают, что я деньги не

у них отнимаю. Да и многие любят

эстраду. Хотя, даже если коллектив

слаженный, каждый волен иметь свои

взгляды на то, что происходит помимо

работы.

г  —   Нынешний   хаос   в   жизни   бывшего
Союза,   наверное,   бизнесу   мешает?

—  Тут опять же двойственная ситуа-

ция.   В   хаосе   каждый   ловит   золотую

рыбку, и многим удается сделать то, что

никогда бы не прошло в стране с твер-

дыми  законами.  Вот  мы  недавно  пере-

водили  деньги   в   Финляндию,   и у  фир-

мы   —   нашего   партнера   не' оказалось

нужной лицензии.  Мы  им  посоветовали

чисто, по-русски: давайте проделаем эту

операцию  через   какую-то  фирму,   кото-

рая имеет лицензию! Они отвечают: что

вы, это нельзя! Хотя мы прекрасно по-

нимаем, что можно. Что ничего предосу-

дительного в том нет: поставить посред-

ника    с   лицензией,    потерять   на    этом

два-три процента, но сохранить сделку!

Но у ннх все зажато в рамки: это мож-

но  —  это  нельзя. А  у нас  фактически

все разрешено, что не запрещено, а что

запрещено  —  никто  не  знает.   В   итоге

в каждом конкретном случае от какого-

то   человека   все  и  зависит.   Вот  тут   и

начинается:   если   сможешь   найти 'кон-

такт с этим человеком, то тогда у тебя

пойдет  все  хорошо.   Но   если   вы  анти-

поды,  если  не  смогли  договориться,  то

хоть головой об  стенку бейся — ничто

не поможет.

сяГ   Долго   такая   ситуация   продержит-

—  Лет пять-шесть, а через десять все

изменится настолько, что никто сейчас

не скажет — как же все будет.

—    Беседуя с мультимиллионером,
трудно удержаться от вопросов интим-

ных. Известно, что Попов холостяк. Ког-
да же женится?

—  До тридцати, думаю, женюсь. В

тридцать нужно иметь семью и хоро-

шо  бы  —  ребенка.

и„Т   Какая У   вас   квартира,       машина?
или, может быть, квартиры, машины?

—  У  меня  нет   машины  —  есть  слу-

жебная.   Я   не   люблю   водить   машину.

Несколько раз пытался себе покупать —

разные  марки:   и   «Жигѵли»,   и  «Ладу»

и  «Вольво»,  и еще что-то.  Но  посколь-

ку за  ненадобностью машина  все время

являлась  раздражающим   фактором   (ее

нужно куда-то ставить, за ней следить)

то,   когда   у  друзей    возникали   пробле-

мы, я им просто отдавал свои машины.

Им  это  действительно  надо,  но  они  не

могут    себе    позволить.    У    меня    ведь

друзья не только именитые, сохранились

друзья и по Академии, и по Усть-Илим-

ску,   школьные   нз   Иркутска.   Им   труд-

но   жить,    они    работают,    получая   по

пятьсот—шестьсот   рублей   в   месяц,    и

мне  им  искренне хочется  помочь.  Пока

могу!  Жизнь тоже по-разному  склады-

вается.   Все   может   перевернуться,   я   я

буду   рад,   если   друзья   вспомнят   обо

мне.

Квартира? Дом у меня не большой —

не маленький, хороший. Есть своя дача

в Юрмале.

—    Многие бизнесмены предпочитают
совсем ничего не говорить на бытовые
темы: «Боимся рэкета!» Н« это же нас-

только наивно...

—  Вычислить любого человека не

сложно.

—   Не у вас имеются еоои телохрани-

тели...

—  Нет.

вообще       ничего  не  понм-

правительство тот факт, что столько хо- і

роших    людей    убито,    ограблено,    что

кровь многих нз них — на совести  ав- j

торов нелепых законов!

—   Насколько   можно   человеку   со  сто-

роны,    даже        крупному        бизнесмену, .

вторгаться  в  иные  сферы?  Например,     в
кулуарах   «ч»ортуны»   обсуждалась   ситу-

ация,   что   Попову   не   приглянулся   певец '
Андреи  Ьилль...                                                 ч

—  Это не так. Чем мне понравилась I
презентация «Фортуны»? Это был не,;

просто набор концертных номеров, не'|
то, что делают, например, в «оОХ^О», -:

где собирают звезд и но западному '
образцу прокатывают это шоу на ста- •

дноиных площадках. Мне же хотелось ■

сделать шоу в хорошем зале, со сквоз- !

ным действием, с конферансом. 'Не '
каждому камню нужно найти свое'-рб- ?
рамление. Билль — прекрасный парень, |
он мне понравился на «Песне 91», -но •

у нас он выпадал из тусоаки... .Я?, 1 к •

примеру, очень люблю Королеву .' —

хорошо поет, хорошо двигается, не :

;;.жата на сцене. Но пригласить' на

презентацию «Фортуны» я не рнскнѵл. І
• .е ее тусовка. Мы много спорнлиѴ 1 і\-

жен ли был Газманов этой программе? !

Мнения разделились. Да, ен звезда,, я !

мы хотели сделать действительно здезд- '

ный концерт, но у нашего концерта

своя  стилистика.

Когда будем делать молодежную' ту-

совку, % с удовольствием приглашу и

Королеву, и Белоусова, и Киркорова', и '■

других. Многие из них уже стали га- |
стролерами. Киркоров в Риге блестяще !

прошел, на аншлагах, но но сути ,дела '

звездой оя еще не стал. Звездой . ста- :

сильной, большой, всеми признанной. :

Или вот «Любэ» где-то потерялось, а •

был  же  ажиотаж  на   их  концертах.

—    В планах «Фортуны» ведь еще и .

программы классического искусства На- '
сколько   это   для   вас   ерганнчно?

—  А почему — не органично? Чем "

эстрада хороша? Один концерт, а смет- '.

рят все — и в сибирской деревне, и в '
Москве сильные мира сего. Видите, н ■

читатели вашей газеты заметили «4*е«-

туну». С классикой куда сложней—Ир
многих, особенно тех, что за Уралом, ,

это не слишком интересно. Мы-то были '

лишены должного музыкального воспя- ;

тания.  Но  начинать никогда  не поздно.

—   Я уже наслышан о ваших новых

проектах. Говорят, вы решились возро-

дить эстрадный фестиваль в Юрмале?

—   КогДа-то  Во  времена  «Юрмалы»  в

народе ее называли «Сан-ЮриаЛа». Вот

мне   и   хотелось   бы   сделать   фестиваль

с конкурсной  программой,  фестиваль,  і

котором   бы  участвовали  звезды.  Поче-

му-то   все   постоянно   пытаются   искать

молодых   и  зеленых,  каждый  год  ищут

новичков   и...  почта  никого  не  находят.

Но ведь в других странах даже самые   .

именитые  звезды   не  считают  зазорным   ;

выйти  на  конкурсную  площадку фести-

валя.   Сколько   раз   участвовал   в   Сан-

Ремо  Того Кутуньо!  И  какие бы мест»   і

ни занял — не  возгордился    и не оби-  і

лелея!    Мне    бы    хотелось    устроить    в   |

Юрмале солидный конкурс, где бы наша   ■

молодые гастролеры  и  звёзды могли бы    '

участвовать  каждый   год,   чтобы  прове-

рять   себя,   свои   пе.-ни.   Нужна,  естест-    "

венно,  сильная  реклама,   хорошие  усло-

вия, чтобы заинтересовать исполнителей.

—    Ведь у каждого гастролера (пусть
он даже не стал суперзвездой!» — свои

претензии, свои амбиции.

—  Постараемся все учесть. Есть у нас

в планах и эстрадный конкурс иа ка-

кой-то замкнутой площадке. Например,

на теплоходе, в круизе. Хотя тусовка

после «Юбилейного» страшна, но "поста-

раемся отсечь всех «с пистолета»»»».

Многие артисты ездят в круизы,,, де I

это — либо бизнес-путешествия, .лдф? t

еще какие-то варианты обслуживания

богатых людей. Мы же постараемся

провести круиз специально для молодых

исполнителей.

—   Тогда
маю?!

— Зачем?! Глупо все это. Человек,

который хочет на тебя напасть, — это

потенциальный преступник. Я же, к со-

жалению, по нашему Сегодняшнему за-

конодательству не могу поставить во-

круг себя людей с оружием, которые

могли бы действительно защищать. Ес-

ли кто-то решит на меня напасть, то

почему я должен подставлять других

людей?!   Признает   лн   наконец-то   наше

— Планы — интересыыё, дай-то бог
им сбыться. Не торопимся яи мы. рас-

сказывая о будущем? Не закружилась ли

у вас голова от первых, пусть немалых

успехов? К тому же, Игорь, я заметил

что даже некоторые звезды в общении
с вами, на пресс-конференциях... льстят

вам! Говорят комплименты ради комп-

лиментов! Это тек странно.

—   Они себе же этим вредят. Бизнес-

мен в каком-то смысле ещё и пси-

холог. Конечно, мне видно, когда чело-

век неискренен. Меня это очень раздра-

жает, тем более что все это обычно

происходит при посторонних людях. Си-

туации возникают комичные. Я — за

простое, нормальное общение. От того,

что мне неискренне скажут несколько

фраз,   никому лучше  не  станет.

—   Будем, однако, снисходительны.
ведь артисты, даже очень известные,—
подчас как дети малые. Может, мы нх

за то и любим, что они талантливы и

порой     наивны,  бывает,     и   не   слишком

— Я   люблю  общаться  с  теми  людь-

ми,   которые   любят   жизнь,  —   такими,

как   Ротару,   как  Буйнов,  как  Хазанов.

Гена   вообще   потрясающий   человек,   ѵ

которого  можнэ  многому  поучиться,  -

голова   у   него  на   месте,   он   прекрасн

ориентируется   во   всем   происходящем,

насквозь   видит  людей.   Он   никогда   не

заискивает нн перед кем, но и не ставит

себя  выше:  я  звезда,  я  пришел  —  1С В

встаньте!   Может   ведь   так   случиться,

что  в  нашей  компании  радом  со зіѵ?

дой эстрады — выдающийся спортсІгетТГ^*"

человек  с  именем  в  бизнесе,   в литедз-

туре.   Что   с   тоге,   если   народ   их   не

знает  в  лицо?   Есля  вас  знают  в  лине

миллионы,   это   еш*   не   самая   важная

победа.

Михаил САДЧИКОВ

На снимке: Игорь Попев (первый
слева в верхнем ряду) на презентации те-

леканала «Фортуна» в окружении звезд

эстрады и врачей НИИ ортопедии, ко-

торому была оказана благотворительная
помощь.

Фото Валерия СОБОЛЕВА.. ,


