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Что общего может быть у пламенного комму-

ниста Омана Тулеева, "народного капиталис-

та" Сергея Мавроди, мэра Севастополя и на-

шего земляка Владимира Коловая? Это не во-

прос для имиджмейкера Ефима Островского,
который организовал выборные кампании этих

И многих других политических деятелей.
Не так уж много у нас фигур, располагающих-

ся в пустынном пространстве между полити-

кой и искусством. К тому же 27-летний москвич

слывет в узком кругу местных интеллектуалов

идеологом нового поколения - и мне очень

захотелось с ним поговорить. Разговор о судь-

бах православной цивилизации шел на языке,

нуждавшемся в переводе, - Ефим пересыпает

свою речь английскими словами, специальны-

ми терминами, а также афоризмами, почерпну-

тыми из детективов, детских книжек и сочине-

ний древнекитайских мудрецов.

Известная пословица о том, что сапожник

ходит без сапог, к Островскому вряд ли приме-

нима • свой ссЗственный имидж он, как кажет-

ся, выстраивает очень тщательно, впрочем,

называя его приметы пренебрежительным сло-

вечком "понты". Я давно не видела такого

нарядного мужчину - в безумную московскую

жару он был в черной паре от Зайцева и галс-

туке с крупной надписью "Montana" - собирал-
ся на прием в какое-то посольство. Артисти-
ческие длинные волосы соседствовали с золо-

тыми очками и белым воротничком безукориз-
ненного "яппи", а на улице ждал роскошный
черный лимузин.

-   Я слышала, вы назы-
ваете себя художником?

-  В широком смысле, да. Я
создатель политических обр-
азов. У каждого моего клиен-

та.- называйся он "коммунис-
том", "демократом" или "па-
триотом" - есть своя правда.

Я должен нарисовать эту

правду, создать ее портрет.

- Люди искусства - народ

не вполне адекватный. Ког-
да художник занимается
политикой - это не опасно

для общества?
-   Я же не манипулирую

людьми. Я помогаю своим

клиентам быть понятными. А
избирателям я помогаю их

понять. Моя работа - форму-
лировать пожелания обще-
ства. Я- посредник, перевод-

чик, референт. А в позиции

посредника эта самая неаде-

кватность очень важна: мой
взгляд - это взгляд со сторо-

ны. Ежи Леи, говорил: "Не
знаю, кто открыл воду, но это

были не рыбы".

- А как человек становит-

ся имиджмейкером - в ин-

ституте ведь этому не учат?
-   Во-первых, я не люблю

это слово. У нас имиджмей-
кером называют кого угодно

- от визажиста до менеджера
политических кампаний В
Штатах, кстати, это слово

имеет уничижительный отте-

нок. Нормально - политичес-
кий консультант. А становят-

ся так: в один прекрасный
день я проснулся и п""о П . что

могу это делать.

-  Чьи кампании вы кон-
сультировали?

-  У меня было 14 успешных

кампаний. То есть таких, в

которых я выполнил условия

контракта.

-   Я думала, успешная
кампания - это когда ваш
клиент победил и' по-

борах.
-  Победа в политике быва-

ет очень разная. Бывают кам-
пании, которые требуют вы-

хода клиента на политичес-

кую арену Бывают рейтинго-
вые, которые требуют набора
определенного процента го-

лосов с целью укрепления по-

литического реноме Бывают
кампании с целью мобилиза-
ции собственных активистов,

консолидации сторонников

Например, в кампании Ома-
на Тулеева в 91-м году на

президентских выборах бы-
ло изначально ясно, что он не

победит, что победит Ельцин.
И я с ходу сказал , что если вы

хотите выиграть, то нам го-

ворить не о чем. Но если вы

хотите превратиться из пред-

седателя областного Совета
в деятеля национального мас-

штаба - тут мы можем по-

играть. И цель была достиг-

нута - он получил четвертое
место, обойлч Бакатина и Ма-
кашова

- А может, он и без вашей
помощи достиг бы таких

результатов?
-  Очень может быть. Я счи-

таю, что все мои клиенты до-

стигают своих успехов бла-
годаря себе. И благодаря тем

избирателям, которые за них

проголосовали. Музыку пи-

шет народ - мы только аран-

жируем ее. Только благодаря
правильно проведенной кам-

пании выборы выиграть нель-

зя. Но можно проиграть из-

за плохо проведенной кам-~
пании. Знаете, есть такой
анекдот: когда Джимми Кар-
тер победил на президент-

ских выборах, его консуль-

тант позвонил ему и сказал

"Спасибо. Джимми, ты класс-

ный парень • без тебя я бы не

выиграл эти выборы"

-  Сегодня наши политики

уже начали готовиться к вы-

борам. Вот Явлинский
подстригся - ему идет.

- Да, кто-то дал ему непло-

хой совет. Но само по себе
это не поможет - к выборам
они все подстригутся.

• Чего касаются ваши со-
веты - поведения, внешне-
го облика, публичных за-

явлений?

-  Я обычно беру кампанию

на полный подряд - занима-
юсь всем, от значков до бан-
кетов Работает группа, че-

ловек десять Стричься или

отпускать бороду - это дело

визажиста, но это не глав-
ное Главное - создать образ
деятельности Мы работаем
персонально на клиента, вни-

кая во все его проблемы. И

никогда не руководствуемся

какими-то политическими и

идеологическими заморочка-

ми

- Такая работа предпола-

гает доверие клиента.

• Абсолютное Так же как

отношения врача и пациента

- либо я знаю все, либо я не

могу помогать

Пациент, даже доверяя

врачу, может не следовать

его советам. Ваши клиен-

ты всегда вас слушаются?
- Конечно, можно и не слу-

шать врача Но я мало знаю
хороших, крупных врачей, ко-

торых нанимали бы для того,

чтобы их не слушать Это глу-

по и смешно, а с глупыми и

смешными людьми мне еще

никогда   не   приходилось

работать

-   Есть ли люди, с ко-

торыми вы ни при каких

обстоятельствах не стали

бы работать?
- Главный критерий для ме-

ня - эстетический. Если мне

человек не нравится - не буду
с ним работать. Я не люблю
неистинных людей, которые

не имеют связи с питающим

их обществом

-  С Жириновским вы бы
работать согласились?

-   В свое время я с ним

работать отказался

- Уж ои-то связь с общест-
вом имеет.

-   Я так не считаю Когда
Жириновский говорит о том,

чте он - надежда отечествен-

ного производителя, а сам

ездит на "Мерседесе", а не

на "Волге" и не на "Чайке", -

это показывает, что человек

не служит тем целям , которые
заявляет.

- Мавроди служит тем це-

лям, которые заявляет?
- По моему глубокомуубеж-

дению - да. Вообще я очень

люблю работать с людьми,

которые оказались под дав-

лением власти.

-  Вот Веденкин оказался
под давлением власти.

-  С ним я работать не стал

- мне предлагали. Миссия ны-

нешней политики - направить

агрессивность, накопленную

в обществе, на творческие

задачи. А Веденкин хочет

просто...

-  ...бить морды. Вы счи-

таете, что несете ответст-

. венность за дальнейшую
политическую деятель-
ность ваших клиентов?

-   Идеального клиента не
существует - мы выбираем
из того, что есть. Я точно
знаю, что по большому счету
так называемый "патриот" ни-

чем не отличается от "де-
мократа" или "коммуниста".
Идет передел собственнос-
ти. Представители разных

групп, борющихся за эту соб-
ственность, играют на поли-

тическом театре, надевая на

себя разные боевые маски. Я
стараюсь выбирать из этой
волны людей, которые мне
симпатичны как люди умные

ч сопротивляющиеся.

-  Чему, собственно?
- Страна "Проиграла хояоД^-

ную войну и находится в со-

стоянии холодной оккупации.

У нас культ импорта, культ

чужих идей, смыслов, техно-

логий.
-  А вам не кажется, что

этот культ - традиционная

часть российского созна-
ния еще с петровских вре-

мен?
-  Беда в том, что сегодня

это еще и отрицание собст-

венного производства

Загрании£;нампоможет При-
дут из-Ія моря большие
корабли с нужными народх

товарами. Работать не надо

надо готовиться их встретить

Вместо того чтобы творить

что-то свое, люди пытаются

взять что-то готовое, чужое

Страна таких... ксероксов,

подпольщиков.

- Вы сами не пользуетесь

опытом западных коллег?
-     Применяя    западные

рецепты буквально, мне ни-

когда бы не удалось добить-
ся успеха. Невозможно им

портировать культурные тех

нологии. Вспомните хотя бь
неудачу "быбора  России"
их              консультировали

американцы. Нельзя говорить

по-американски с русским со-

отечественником.

-  У вас есть собственные
политические амбиции?

-  Сегодня нет такого поли-

тического^движения, с ко-

торым я мог бы себя отожде-

ствить. Но оно неизбежно
возникнет. Есть проект тако-

го движения - "Поколение
рубежа" Элита нового поко-

ления уже не допущена к

переделу ..собственности и

может делить только управ-

ление. Эта сфера до сих пор

не занята, и только у нас -

молодых интеллектуалов -

есть возможность ее захва-

тить. В России сейчас ситуа-

ция как до "революции управ-

ляющих" на Западе Управ-
ляет собственник - сам, либо
он имеет каких-то управлен-

цев своего круга, своего по-

коления и образа мыслей Но
эти люди просто не в состоя-

нии управлять в новых усло-

виях. Может быть, "поколе-
ние рубежа" - это единствен-

ный шанс для России.
-   А кто : составляет это

движение?

-  Молодежь от 20 до 33 -

"одноклассники по шкоде вы-

живания", отличники и троеч-

ники. Все, кто родился, жил и

выжил и не скурвился, - все

чего-то стрят.

- Что значит "скурвился"?
-  Принял Чужой образ мыс-

лей. Ведь можно играть свою

игру, а можно лечь под "па-
пу". Это бесперспективно. Как

ни странно', ресурс нового по-

коления - в моральной и ма-

териально^ свободе от

следства. Это свобода уста-

навливать новые правила

игры, "помогать тому, что

нравится, и мешать тому, что

не нравится, ибо другого вы-

хода у нас нет".

-   Кто будет следующим

президентом России?
-  Мой клиент.

Беседовала Марина
КОЛДОВСКАЯ
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