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О Сергее Лисовском
известно почти все. Ге-
неральный директор
агентства «ОРТ-Реклама»,
владелец фирмы «ЛИС'С»
и рекламного агентства

«Премьер СВ», продюсер
множества телевизион-

ных программ, организа-
тор бесчисленного количе-

ства концертов звезд эст- \
рады, устроитель комплек-

са аттракционов для детей
«Восьмое чудо света» в

«Олимпийском», обладатель \
бронированного «Мерседе-
са» и благоустроенного дома

в Подмосковье. Каждый день
по часу занимается в спорт-
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зале, начинает работать рань-
ше всех в фирме, а заканчи-

вает последним. Вынослив до
чрезвычайности, что под-

твердило его участие в рал-

ли «Париж — Дакар». И ко

всему этому еще и жену у
Сергея Минаева увел. Образ
нового российского бизнес-
мена получается настолько

идеальным, что возникают

подозрения, а не является

ли он результатом хорошо
продуманной рекламной
кампании?

КѴЛАКХ?^
прОШЕЛ

ет. Я как тот самый са-

пожник без сапог. Трудно
объяснить, почему так

происходит. Наверное, человек, зани-
мающийся определенным делом, зна-

ющий все тонкости данной профес-
сии, не может довериться другим про-

фессионалам в этой же области. Ему
кажется, что он все делает лучше, чем

они. Я пробовал разговаривать с не-

сколькими специалистами, но пока не

получается. Хотя я убежден, что это не-

обходимо, и в самое ближайшее время

все-таки займусь собственным имид-

жем.

— А как вы относитесь к публикаци-
ям о самом себе? Вы узнаете себя в

главном герое легенды о Лисовском, соз-

данной журналистами?
— Я на самом деле гораздо лучше. Не

в том смысле, что выше или красивее. Про-
сто я такой же, как все. V меня есть свои

убеждения, я так же волнуюсь по какому-то

поводу, как все люди, так же люблю своих

родителей. А в большинстве статей я пред-

стаю или таким чванливым суперменом, или

машиной для зарабатывания денег.
— Обидно?
— Раньше меня это задевало. Сейчас лю-

бую публикацию я оцениваю только с точки

зрения ее пользы или вреда моему делу. Я-то

себя знаю. По поводу происходящихсобытий у

меня есть собственное мнение, и я руководству-

юсь только им. Я вот на гонках Париж — Дакар
заметил, что, когда ехал, как считал нужным.

все было в порядке. Как только начинал сомне-

ваться, тут же попадал в какие-то неприятно-

сти. Если постоянно действовать с оглядкой
на то, как это оценят, ничего не добьешься.

— А чего вы по большому счету хотите

добиться?
— Трудно сказать... Когда достигаешь

какого-то положения в деле и обществе,
то спуститься даже на одну ступенькууже

сложно и больно. Значит, уровень надо
поддерживать. С другой стороны, есть

теория, что постоянно подниматься про-

ще, чем пытаться удержаться на одном

месте. Вот так само собой и происходит,

что все время поднимаешься. Плюс ко

всему, работа для меня — удовольствие.

--» Если уезжаю куда-нибудь на неделю, то

начинаю скучать. Нет, скучать — не

очень точное слово, я никогда не ску-

чаю. Но какое-то похожеечувство ис-

пытываю. А потом, женщине, напри-

мер, природа определила быть мате-

рью, а в мужчине, видно, заложено

стремление что-то создавать, стро-

ить, карабкаться на вершины.

I — Но ведь в индустрии развлече-

ний работать тяжело, звезды по-

стоянно капризничают. Вам еще не

надоело?
— Все звезды, с которыми я имел

дело, в личной жизни очень прият-

ные люди. Другое дело, что они —

несносные партнеры в работе. Мо-
гут и вспылить, и обругать. Но де-

лают это не потому, что хотят ос-

корбить человека. Просто у них та-

кое представление о мире. Они



считают, что все крутится вокруг них. Но ведь

им поклоняются сотни тысяч человек. Значит,
они имеют право быть такими. Шоу-бизнес по-

строен на звездах. Конечно, неправильно ду-
мать, что они — самое главное. Если не будет
массы другихлюдей, которые все организовыва-

ют и дают деньги, то не будет вообще ничего. Но

звезда необходима. Это как мотор в машине,

без которого она не поедет. А раз так, то нужно

и отношения выстраивать соответствующие.
— Со сколькими исполнителями вы рабо-

тали?

— Практически со всеми, кто сейчас высту-
пает на эстраде.

— А со сколькими из них ни разу не поссо-

рились?
— Такого нет ни одного и быть не может.

Но это совершенноневажно. Их надо либо при-

нимать такими, какие они есть, либо занимать-

ся другим делом. Например, продавать куриные
окорочка, которые никого не оскорбляют.

— Судя по всему, острых ощущений вам

хватает на работе. Зачем же вы еще и стреля-

ете, учитесь летать на вертолетах, участвуете
в гонках?

— Если долго занимаешься каким-то одним

делом, наступает момент, когда дос-

тижения становятся менее за-

метны. То есть ты не можешь

сказать, что, допустим, за не-

делю с первого по седьмое до-

бился какого-то конкретного ус-

пеха. А в спорте результат дос-

тигается очень быстро. На гон-

ке каждый день — финиш, а

значит, и результат. И каждый
день получаешьтакой заряд эмо-

ций и удовольствия, который в

бизнесе за целый год не нако-

пишь. Там все как в жизни. Один
сходит с дистанции, другой побеж-
дает, третий переживает пораже-

ние. Все терпят аварии, все пре-
одолевают себя. То, что в жизни
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происходит в течение десятилетий, там скон-

центрировано в пятнадцать дней. Очень инте-

ресно и очень трудно.

— Лисовский — участник гонки и Лисов-
ский-бизнесмен — это один и тот же чело-

век?

— Нет, первый на 10—12 кг худее, но бо-
лее счастливый и, как ни странно, более от-

дохнувший.
— А какие подчиненные нужны для сча-

стья бизнесмену Лисовскому?
— Они должны быть людьми порядочны-

ми, профессиональными и очень-очень ра-

ботоспособными.
— И лично преданными?
— Личная преданность — вещь слож-

ная. Мне кажется, проверить лояльность

невозможно. Один мой знакомый пред-

приниматель (он, кстати, тоже участвовал

в гонке) повел своих подчиненныхв Парк
Горького и заставил всех прыгать с «тар-

занкой». Тех, кто отказался, он уволил.

Возможно, это своего рода способ вы-

яснить, готовы ли подчиненные испол-

нять любые твои приказы. Но с

другой стороны, можно ведь

прыгнуть вниз головой, будучи привя-

занным за одну ногу, а на следующий
день все равно предать. Для себя я

еще не нашел универсальнойформу-
лы проверки на преданность. Да и

нужнали она?

— Все говорят, что вы настоя-

щий трудоголик...

— Пару лет назад я вдруг стал

ощущать, что работа меня засоса-

ла, я нервничал все время, ни о

чем больше думать не мог. А по-

том понял, что нормальный чело-

век не может этого выдержать.

Должна быть стена между личной

жизнью и работой. И за этой сте-

ной надо отвлекаться и отдыхать.

— И как же отдыхает человек, чья про-
фессия — организация отдыха других?

— В общем, по-разному.. В последний от-

пуск ездил в США: хорошаягостиница, немного-

людно, море, солнце. Вполне добропорядочный
отдых, без каких-то особых увеселений. А если

честно, самое большое удовольствие для меня

— побыть одному.

— Постоянно присутствующая рядом ох-

рана не мешает?

— Мешает, а что делать? Я бы все равно

ни с кем местами не поменялся, мне нравится
моя жизнь.

— А дома у вас есть какие-нибудь обязан-
ности?

— Сейчас никаких. Трудно даже сказать,

умею ли я что-нибудь делать по хозяйству. Рань-
ше умел, это точно. Я, конечно, могу гвоздь за-

бить и все прочее, но постоянно буду думать о

том, сколько всего полезного я смог бы сделать

за это время на работе. А раньше, помню, ма -J
шину любил мыть...

— Жена не высказывает недовольства?
— Иногда высказывает. Но здесь все так

же, как в работе: если ты принимаешьправила

игры, значит, можешь стать счастливым, если

нет, то надо уходить.

— Так вот что нужно, чтобы добиться ус-
пеха...
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— Чтобы добиться успеха, прежде всего

необходимо быть очень здоровым. Соответст-
венно, заниматься спортом и уметь расслаб-
ляться. Второе условие— трудолюбие и третье

— решительность. Иногда я что-то откладываю

на потом. Думаю, надо собраться с силами, хо-

рошенько разобраться, а потом уже де-

лать. Как правило, в таком случае меня

кто-то опережает. Не стоит много думать о

том, как выйдет, нужно только хорошоус-

воить что делать. В юности я занимался

каратэ, и учитель нам советовал: «Не ду-

майте о том, как ваш кулак будет проби-
вать стену. Представьте себе, что кулак

уже прошел сквозь стену, только тогда у

вас все получится». Мы молодые были,
не понимали, о чем он говорит. Теперь
я очень хорошо знаю это по собствен
ному опыту.

— Наверное, длинными зимними но-

чами вы только и делаете, что обду-
мываете планы дальнейших побед-
ных завоеваний?

— Нет, по ночам я сплю. Причем
очень спокойно.

Инга Угольникова


