
БИЗНЕС И КУЛЬТУРА ЧУМ

Коммерсант 
с музыкальным уклоном

Есть такая фирма «Ангаже­
мент», которая ставит своей 
целью не только помочь 
артисту выжить в наше смут­
ное время, но и создать ему 
наиболее благоприятные усло­
вия для творчества.

Кому как, а лично мне сло­
во «фирма» применительно к 
артистам кажется не очень 
подходящим, А тем более 
после знакомства с генераль­
ным директором «Ангажемен­
та» Бо|Жсом.~Нздмови^^ 
ТЕЛЬМАНОМ-НАУМОВЫМ по­
терялось ощущение, что “я об­
щаюсь с человеком из дело­
вого мира.

Между прочим, почему так 
знакомо лицо собеседника? 
Где-то я' его видела, и не раз. 
Все очень просто — руково­
дитель сопровождающей груп­
пы инструменталистов у Мах­
муда Эсамбаева. С ним ес­
тественнее было бы беседо­
вать не о коммерции, а о 
джазовых импровизациях, на­
пример. Но по нынешнему по­
ложению Гительмана-Наумова 
положено другое.

— Начинайте свою исповедь, 
Борис Наумович: где, что, ко­
гда, почему! Ведь вы профес­
сиональный музыкант.

— Да, я учился в музыкаль­
ной школе, потом — на эст­
радном отделении Ростовского 
училища искусств. Музыкой, 
особенно «легкой» (кто толь­
ко назвал этот труднейший 
жанр легким?) занимался мно­
го. Еще в школе увлекался. 
Был, так сказать, местной 
«знаменитостью» — пел, играл, 
делал аранжировки. Естествен­
но, весьма льстило, что меня 
замечают, обо мне говорят. И 
очень хотелось быть само­
стоятельным.

— Раз вы руководили инст­
рументальным ансамблем у 
Эсамбаева, то, наверно, были 
самостоятельны!

— Десять лет— стаж боль­
шой, чтобы заработать такое 
право, тем более числясь по 
статусу руководителем. Одна­
ко только числясь: мы смот­
рели на «главного», как «кро­
лики на удава». Нагрузка была 
колоссальная <— по 220 кон­
цертов в год, сплошные гаст­
роли. И, конечно, все верте­
лось вокруг самого Эсамбаева. 
Остальные были только окру­
жением. К этому трудно при­
выкнуть. И я ушел.

— И чем же вы занимались, 
прежде чем взяться за ны­
нешние дела!

— Многим. Играл в рестора­
не, пеп, сочинял музыку: у ме­
ня есть произведения для дра­
матических спектаклей, кино­
фильмов, песни. Однако по­
нял — Раймонда Паулса из ме­
ня не получится, а энергия 
бьет ключом, и надо ее куда- 
то вьтілеснуть. Тут как раз на­
катила волна коммерции. Мо­
жет быть, подстегнуло меня и 
то, что слишком много обид, 
разного рода неудобств, тягот 
актерской судьбы испытал я 
на себе. Бесконеч.ѵіе гаст­
рольные мытарства — холод­
ные, грязные «тараканьи» гости­
ницы, случайные люди в руко­
водстве местных филармоний, 
которым нет никакого дела до 
самочувствия артиста. Вот я и 
решил организовать свою им- 
пресарскую «контору». f

Начиналось все в Ростове.
— Но сейчас вы уже прочно 

обосновались а Москве. У вас 
есть помощники, штат сотруд­
ников!

— Главный мой помощник— 
коммерческий директор Кон­
стантин Евгеньевич Лавринен­
ко. Больше 20 лет мы близко 
знаем друг друга, уважаем и,

надеюсь, что понимаем. Полу­
чился хороший тандем: я — 
музыкант-профессионал, у ме­
ня огромный круг знакомых в 
артистическом мире, он — про­
фессионал-экономист, был в 
руководителях, умеет общать­
ся с людьми, у него отличная 
деловая хватка. Однако в од­
ном деле двух лидеров быть 
не может, и Костя «уступил» 
мне эту роль. У нас в «конто­
ре» разных «профилей» под­
чиненные, а требование ко 
всем — работать так, чтобы 
ничего не заботило артиста.

— Артист же, вероятно, дол­
жен «гарантировать» вам не­
пременный успех, аншлаги, 
обеспечить кассу, сбор. Иначе 
фирма рискует прогореть! 
Или я не права!

— Абсолютю правы. Но по­
ка мы в основном имеем дело 
со «звездами» эстрады первой 
величины. Провели гастроли 
по Украине, Крыму и Северно­
му Кавказу, Сибири и Дальне­
му Востоку Филиппа Киркоро­
ва и Аллы Пугачевой. Сами 
понимаете, нелегко было: Ал­
ла Борисовна — человек очень 
требовательный (но очень от­
ветственный). С Софией Ро­
тару ездили по СНГ, возили ее 
в Израиль. Тоже досталось!

Честью своей фирмы, репу­
тацией я очень дорожу. Надо 
делать все так, чтобы комар 
носа не подточил.

— У вас избирательная си­
стема контрактов и догово­
ров! До менее известных — 
молодых, начинающих арти­
стов вы не «снисходите»!

— Сейчас мы занимаемся 
организацией сольных концер­
тов Аллы Пугачевой, которые 
будут проходить с 28 апреля по 
2 мая в зале «Россия». Восемь 
лет она не выступала в Москве 
с сольными программами, и 
конечно, эти концерты вызы­
вают огромный интерес пуб­
лики. С радостью помога­
ли организовывать творческие 
вечера Ефиму Шифрину, Свет­
лане Моргуновой, Саше Ша­
генову — людям, которым я 
очень симпатизирую, моим 
друзьям. Однако сотрудниче­
ство со «звездами» вовсе не оз­
начает, что до всех остальных 
нам нет дела. Сам наш прин­
цип, главная заповедь «делать 
добро, помогать, облегчать 
жизнь!».

Нам нередко случается быть 
своего рода «палочкой-выруча­
лочкой». Вы никогда не слыша­
ли о немецком бизнесмене 
Герхарде КлІппере — прези­
денте частного благотвори­
тельного фонда возглавляю­
щего благотворительное об­
щество «Помощь детям и 
жертвам Чернобыля»? Это 
удивительный человек. Он во­
зит детей, которых здесь вра­
чи считали обреченными, на 
лечение в Мюнхен и спасает 
им жизнь. К сожалению, не­

сколько раз его у нас, что 
называется, «наказывали» — 
подводили, не выполняли обе­
щания, обманывали и наносили 
серьезный материальный 
ущерб. К тому же, катастро­
фически поднимавшиеся цены 
Аэрофлота ставили Герхарда 
Клеппера во все более и бо­
лее затруднительное положе­
ние.

И недавно, для того, чтобы 
решить проблему отправки 
очередной группы детей, были 
организованъ! в Кремлевском 
Дворце съездов два благотво­
рительных концерта. Актив­
нейшую роль здесь сыграл 
Бари Алибасов со своей «На­
на», участвовали в программе 
несколько наших и зарубеж­
ных эстрадных «звезд». А 
фирма «Ангажемент» присо­
единилась как спонсор (по­
считав это своим долгом и че­
стью). Так вот общими уси­
лиями и отправили ребят на 
лечение.

— Борис Наумович, сейчас 
ведь немало обществ и фирм 
трудится на чиве концертного 
дела. Отличаются ли друг от 
друга и отличается ли «Анга­
жемент» от них!

— Мы, несомненно, отлича­
емся. Прежде всего тем, что 
наша формула «артист всегда 
прав!» — совсем неходовая, 
непривычная. У нас в стране 
ведь как заведено: в магази­
не — всегда прав продавец, в 
филармонии — администра­
тор. А в «Ангажементе» — 
только артист. Когда ему хо­
рошо, тогда и нам хорошо, и 
зрителю хорошо! С первой 
минуты — отъезда из дома на 
гастроли и до возвращения — 
артисту все преподносится «на 
блюдечке с голубой каемоч­
кой».

— Но фирма при таком ме­
тоде организации работы вы­
игрывает, доход имеет!

— Именно при таком и мож­
но иметь хороший доход! Мы 
занимаемся бизнесом, но 
деньги для нас не цель, а 
средство достижения целя. А 
вот цель... Цель — другой 
жизненный уровень. Но не 
может быть высокого личного 
жизненного уровня... Только 
вместе с окружающими тебя 
людьми. И чем выше твой 
уровень, тем большее количе­
ство людей ты можешь сде­
лать счастливыми.

— А вы не жалеете, что 
расстелись со своей основной 
профессией!

— Признаться, часто руки 
чешутся — «хотят» поиграть. 
И я сажусь за инструмент. 
Как-то во • время гастролей 
Аллы Борисовны сел в пустом 
зале и играл что-то из своего 
джазового репертуара. Она 
была весьма удивлена — ока­
зывается, ты и это умеешь?

О

Что ж, удивить генерально­
му директору фирмы, бизнес­
мену первую «звезду» эстра­
ды, певицу из певиц своими 
творческими умениями, талан­
том исполнителя — это мно­
гого стоит! Впрочем, к зва­
нию f генеральный директор 
«Ангажемента» в визитной 
карточке Бориса Наумовича 
добавлено еще одно — вице- 
президент j Международного 
союза деятелей эстрадного ис­
кусства. Вот вам и фактиче­
ское обоснование этого «до­
кумента».

Беседу вела
М. ИГНАТЬЕВА.

Фото G Берменьева.


