
Алексей
ГЛЫЗИН: «Если

— Ты ведь сейчас чертов­
ски популярен. Испытываешь ли 
ты в связи с этим какие-то опре­
деленные неудобства?

— Да, конечно. Ведь за популяр­
ностью стоит колоссальная работа, 
потраченное время, здоровье, нер­
вы. И если, например, обычный че­
ловек в своей жизни может уделять 
семье, детям достаточно времени, то 
у нас на все эти маленькие радости 
времени не хватает. Что еще? Часто 
докучают поклонницы, поклонники. 
Звонки, письма, масса других мело­
чей, из который складывается одно 
большое неудобство. Иногда просто 
невозможно ходить по улице — так 
много внимания уделяется твоей 
персоне...

— А, что, часто ходишь по 
улице пешком???

— Нет, не часто, хотя хотелось 
бы чаще. Я бы даже на метро ездил. 
И даже было несколько таких попы­
ток (в основном из-за поломки ма­
шины), но они приносят такие неу­
добства... Кстати, о машине — с ней 
все время что-то случается: то на 
стеклах всякое пишут, а иногда ко­
леса прокалывают. И еще разрисо­
вывают стены в подъезде, сжигают 
двери. В подъезд заходишь, как в 
музей — все три этажа расписаны...

—Существует ли для тебя та­
кое понятие как музыкальная ма- 
фия?

— В любой стране и при любой 
системе почти в каждой сфере чело­
веческой деятельности существуют 
свои "теневые" структуры. К музыке

это относится самым непосредст­
венным образом. Существуют опре- 
деленные... группировки, что ли — 
причем не одна, а довольно много, — 

,которые постоянно следят за музы- 
кальным рынком: кто "поднимает­
ся", кто сколько стоит я какую из 
этого Можно извлечь выгоду. Эти 
людн вольны придти и спросить: 
"Ребята, вы, кажется, слишком хоро­
шо живете. Ках насчет поделиться?" 
И это очень серьезно. .

— Тебе приходилось сталки­
ваться с этими людьми?

— Видите ли, существует оп­
ределенный круг людей, которые 
стоят за мной. И если возникают 
проблемы финансового, или же 
какого-то иного характера, то они 
отстаивают прежде всего мои ин­
тересы. Они имеют силу и опреде­
ленный вес в музыкальных кругах. 
БЬз этого сейчас нельзя. Это 
очень серьезная проблема, и я от­
ношусь к ней так же серьезно.

— Нам известно, что ты име­
ешь определенную слабость к хо­
рошим авто. Ках часто ты мо­
жешь позволить себе их пос­
пать?

— В данный момент у меня 4 ма­
шины: две отечественные и две 
"фирменные". Даже не знаю, что с 
ними делать, наверное, надо парк 
открывать. Эта "мания" чем-то срод­
ни той, что была у "высокопостав­
ленных членов" — у них ведь тоже 
были свои парки. А с другой сторо­
ны — это просто воплощение моей 
детской мечты. И потом, если есть 
возможность купить авто, то почему 
бы и нет? В нашей жизни и так суще­
ствует много вещей, которые до­
вольно трудно себе позволить. Хо­
чется, к примеру, махнуть на Сей­
шельские острова, но это дорого, не- 
соизмеримо с нашими здряботкями 
Поэтому я довольствуюсь тем, что 
имею, тем, чего достиг в своей жиз­
ни сам. Это очень важное обстоя­
тельство.

— Ну а любимая марка авто?
— "Вольво". Это очень хорошая, 

надевшая машина, идеально подхо­
дящая для наших дорог.

— Напоследок вопрос очень 
принципиальный в нашей редак­
ции. Предпочитаемая марка 
спиртного?

—/После раздумья/ Водка. Если 
это хорошая водка...
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